Financ¢ni gramotnost - 4. rocnik (Ing. Jaroslava Bizova)
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Meésic

Probrana latka

Sebe-
hodnoceni

Hodnoceni
ucitele

Chapu dlleZitost penéz a jejich roli v rodinném rozpoctu.

Vysvétlim pojem rodinny rozpocet.

Vysvétlim rozdil mezi pfijmy a vydaji.

Uvedu priklady zakladnich pfijmU a vydaji domacnosti.

Sestavim jednoduchy rodinny rozpocet.

Popisi situaci, kdy jsou prijmy vétsi nez vydaje, jeji vyhody.

Popisi situaci, kdy jsou ptijmy mensi neZ vydaje, navrhnu feseni.

Vysvétlim, co je to sménny obchod a jaka ma pravidla.

Znam historii vzniku penéz a dokazi ji stru¢né popsat.

Vyjmenuji néktera historicka platidla a jejich vyhody a nevyhody.

Znam ceské mince a bankovky, popisi jejich vzhled.

LISTOPAD

Najdu a popisi ochranné prvky na bankovkach.

Vim, co je ména a kurz. DokaZi vyhledat ménu a kurz jinych zemi.

Pracuji s kurzem jinych mén a prevodem na ceskou korunu.

Znam mince a bankovky EU. Vyjmenuji nékteré zemé, kde se s nimi plati.

PROSINEC

Vysvétlim rozdil v pouziti debetni a kreditni platebni karty.

Chépu prednosti a rizika pouzivani platebnich karet.

Vysvétlim, k cemu slouzi bankovni ucet.

Vim, jak si mohu penize na ucet vkladat nebo vybirat.

Vim, na co si davat pozor pti pouZivani platebni karty a pfi vuzivani bankomatu.

LEDEN

Znam historii vzniku bank a stru¢né ji prevypravim.

Vysvétlim, jaké zakladni sluzby nam banka nabizi.

Chapu, k ¢emu slouzi bankovni tcet a jak si ho zfidit.

Chapu rozdil mezi hotovostni a bezhotovostni platbou, jejich vyhody a nevyhody.

Na prikladech ukazi vhodnost vyuZiti hotovostniho a bezhotovostniho placeni.

UNOR

Vim, jak se tvofi cena zbozi nebo sluzby.

Popisi, co se vie do ceny zboZi nebo sluzby zapocitava.

Chdapu, co je to poptavka a nabidka. PopisSi pojmy pomoci modelovych situaci.

Vysvétlim rozdil mezi ziskem a prodélkem. Uvedu priklady.

Rozumim pojm0m sleva a vyprodej.
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Pracuji s modelovymi situacemi a sdm se snazim tvofit cenu zboZi.

Na modelovych situacich zjistuji, zda jsem v zisku nebo prodélku.

BREZEN Chapu vliv reklamy na vysi poptavky.
Navrhuji reklamu nebo dalsi mozZnosti, jak zvysit prodej zboZi v modelovych
situacich.
Vim, z ¢eho se mohou skladat drobné pfijmy ditéte (kapesné, dar, pfivydélek).
Dokazi porovnat sva pfani a potreby se svymi finan¢nimi moznostmi (Uspory v
kasiéce, kapesné apod.).
DUBEN  |qestavim jednoduchy osobni rozpocet.
Diskutuji na téma Kapesné.
Odhadnu a zkontroluji cenu ndkupu a vracené penize.
Diskutuji na téma, jak reklama muze ovliviiovat nase vydaje.
Seznamuiji se s riziky pti nakladani s penézi.
Vim, jaké chovani pfi manipulaci s penézi mize byt rizikové nebo lehkomysiné.
KVETEN [Vysvétlim, jak postupovat v pfipadé reklamace nebo vraceni zboii.
Pfi nakupovani odhadnu cenu nakupu, zkontroluji si vracené penize.
Orientuji se v Udajich na uctence za ndkup.
CERVEN |Opakuji a pouzivdm véechny nabité védomosti v modelovych situacich.
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